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PORTRAIT

GROUPAMA ET OL FONDATION S’ENGAGENT

CONTRE LES CANCERS PEDIATRIQUES

A loccasion de l'opération « Septembre en Or », qui
est dédiée a la lutte contre les cancers pédiatriques,
Groupama et OL Fondation ont décidé de se mobiliser
conjointement aux cotés du Centre Léon Bérard.

Au-dela du contrat de « naming » qui les unit autour du
stade de Décines, Groupama et I'Olympique Lyonnais
partagent des valeurs fortes. Une quéte commune
de sens et de solidarité, que les deux partenaires
viennent de traduire en s'engageant ensemble aux
cotés du Centre Léon Bérard. Cette année, a l'occasion
de lopération « Septembre en Or », qui est dédiée a
la lutte contre les cancers pédiatriques, Groupama et
OL Fondation ont en effet décidé de faire un don de
10 000 €, a raison de 5 000 € chacun, a l'établissement
lyonnais spécialisé dans la recherche et le traitement
contre cette maladie.

Ce don sera utilisé pour investir dans un microtome,
un appareil utilisé pour analyser avec une extréme
précision des échantillons de tumeurs cancéreuses.
Ainsi, Groupama Rhone-Alpes-Auvergne et OL
Fondation entendent accompagner les équipes
du Centre Léon Bérard dans l'amélioration de la
compréhension du cancer de Uenfant. Engagés auprés
du Centre Léon Bérard depuis plusieurs années, les
deux partenaires ont uni leurs forces pour développer
une action commune autour d’'un méme usage.

« Chaque année, 2 500 enfants, adolescents et jeunes
adultes sont touchés par ces maladies qualifiées de
rares. Trés différents de ceux des adultes, ces cancers
sont la premiére cause de décés par maladie chez les
moins de 20 ans », rappelle Groupama Rhdne-Alpes-
Auvergne. Pour relever le défi lancé par cette maladie,
le Centre Léon Bérard accueille plus de 42 000 patients
par an et coordonne quelque 2 200 chercheurs,
médecins et soignants autour d'un méme objectif :
chercher et soigner jusqu’a la guérison.

En complément de leur don, Groupama Rhone-Alpes-
Auvergne et OL Fondation lanceront un appel aux
dons auprés du public présent au Groupama Stadium
pour les matchs OL — Strasbourg et OL — Marseille, le
22 septembre. Par ailleurs, a lUoccasion de ces deux
rencontres, ils inviteront dans leurs loges respectives
des chercheurs, du personnel soignant, ainsi que des
membres d’associations qui soutiennent les familles
et les enfants touchés par la maladie. Cette opération
sera menée encore une fois avec le Centre Léon Bérard,
qui se chargera d'inviter les personnes et associations.
Enfin, une cinquantaine de places en tribune seront
offertes aux familles.

Avec cette opération menée a l'occasion de « Septembre
en Or », Groupama Rhéne-Alpes-Auvergne s'inscrit
dans la dynamique que porte la Fondation Groupama.
Depuis pres de 25 ans, elle est en effet engagée au
niveau national auprés de ceux qui se mobilisent
quotidiennement pour vaincre les maladies rares. Un
travail relayé par la caisse régionale, qui organise ainsi
des balades solidaires chaque année.

Pour en savoir plus sur l'opération Septembre en or :
https://soutenir.centreleonberard.fr/OL-Groupama

GROUPAMA RHONE-ALPES-AUVERGNE
SIEGE : LYON

DIRECTEUR GENERAL : FRANCIS THOMINE
EFFECTIFS : 2 387 PERSONNES

CHIFFRE D'AFFAIRES : 1,235 MD€




@POINTCOM

VEUT REDUIRE LA FRACTURE NUMERIQUE

Partenaire de UOL depuis cing
ans, Lionel Virissel, dirigeant
fondateur de cette TPE, s’applique a
résoudre tous les problémes que les
particuliers peuvent rencontrer avec
leur matériel informatique.

Rien, a lorigine, ne destinait Lionel
Virissel a faire carriere dans linforma-
tique. Aprés une formation a U'Ecole
hételiére, suivie d'une premiere vie
professionnelle comme commercial
pour une société spécialisée dans les
systemes d’encaissement pour la res-
tauration, il a pourtant rebondi dés
2007 dans cet univers qui le passion-
nait.

« Je suis totalement autodidacte,
confirme-t-il, et j’ai débuté cette aven-
ture dans linformatique en 1995 sans
ambition entrepreneuriale. Comme je
maitrisais plutot bien le sujet, je dé-
pannais de la famille, des amis et des
connaissances qui rencontraient des
problémes avec leur équipement. Au
fil du temps la demande a augmenté
et jai fini par en faire mon activité pro-
fessionnelle. »

Baptisée @PointCom, son entreprise
absorbe aujourd’hui un volume de
travail qui ne cesse de progresser. « Je
réalise entre 500 et 600 interventions
et dépannages par an, indique Lionel
Virissel. Mon objectif c’est d’aider les
gens qui rencontrent des difficultés
pour installer leur ordinateur. » Avant
de détailler : « Avec laugmentation
des ventes de matériel informatique
et l'évolution incessante des produits
et des services, cela devient de plus
en plus difficile de mener a bien cette
tache. D’autant que les magasins spé-
cialisés ne se sont pas positionnés sur
ce créneau. Il y avait donc un marché
a prendre. »

Concretement, Lionel Virissel assure
un travail d’aide au démarrage de l'ou-
til, eninstallant les logiciels, en faisant
des mises a jour, en installant internet,
en connectant une imprimante... Il as-
sure aussi un travail de dépannage ou
d’assistance lorsqu’'un PC rame un peu
ou lorsquiil y a un virus. « Jinterviens
toujours au domicile de mes clients,
ajoute-t-il. Je peux aussi me charger
d’acheter un PC pour certaines per-
sonnes qui me mandatent. Elles me
donnent leur budget et me précisent
quels sont leurs besoins exacts, afin
que je sélectionne la machine la mieux
adaptée. »

Agréée par L'Etat en tant que socié-
té de « Service a la personne », @
PointCom s’adresse uniquement a des
particuliers. « Ils peuvent ainsi récu-
pérer 50 % du montant de leur facture
en crédit dimpo6t », précise-t-il. Bien
que ces derniers soient désormais dis-
persés dans tout le département du
Rhone et sur une partie du Nord-Isére,
Lionel Virissel assure en personne
chaque mission. Cette implication de
tous les instants et cette recherche
permanente de qualité du travail livré
sont aujourd’hui ses principaux atouts
commerciaux. « Je ne fais plus de dé-
marche pour trouver de nouveaux
clients, assure-t-il. Ils viennent tous sur
la recommandation de personnes pour
lesquelles je suis déja intervenu. »
occupe déja largement ses journées,
Lionel Virissel développe également
une activité de vente depuis 2020.
« Jai en effet élargi mon activité en
me lancant dans la vente de PC et de
matériels informatiques recondition-
nés », confirme-t-il. Pour mener a bien
ce deuxieme axe de développement, il
récupére des PC dans des entreprises

qui font évoluer leur parc informa-

tique ou bien chez des particuliers qui
ne les utilisent plus. Aprés avoir instal-
lé un nouveau disque dur, nettoyé et
vérifié la machine, il la remet en vente
a travers le site internet qu'il a créé
a cet effet. A des prix sans commune
mesure avec le neuf bien entendu.
Cette seconde activité l'a cependant
obligé a repenser son organisation, car
il totalise désormais une centaine de
factures de ventes par an. « Comme je
suis agréé Service a la personne, pour
vendre ces équipements je suis obligé
de passer par une coopérative lyon-
naise », explique-t-il. Cette structure,
qui s'appelle Cap Services, fédere plus
de 300 entrepreneurs.

Présent dans les tribunes du Groupa-
ma Stadium en tant que partenaire du

club depuis cing ans, le fondateur de
@PointCom reconnait volontiers gu’il
ne vient pas au stade pour développer
son réseau. « Jaime le foot et I'OL,
donc je viens en premier lieu parce
que je suis un véritable supporter du
club. Mais cest aussi un moyen pour
moi de partager ma passion avec des
clients et des amis, car L'expérience au
Groupama Stadium est quand méme
exceptionnelle », conclut-il.

@POINTCOM

SIEGE : TERNAY

GERANT : LIONEL VIRISSEL
SITE INTERNET :
WWW.ATPOINTCOM.FR

UNE RENTREE MEMORABLE POUR VOS EQUIPES
AU GROUPAMA STADIUM !

Nous avons le plaisir de vous proposer une rentrée inoubliable
pour vous et vos équipes dans un

Région.

Au programme de votre journée d’étude :
- Un espace équipé avec vue sur la pelouse
- Petit déjeuner et pause-café

lieu emblématique de notre

- Un repas a la Brasserie Paul Bocuse

Pour une apres-midi conviviale, faites le choix parmi une multi-
tude d’options de team building et renforcez la cohésion de vos
salariés !

Nos équipes seront a vos c6tés pour concrétiser chaque détail de
votre journée au Groupama Stadium.

VOTRE REUN =
RENTREE SE PREPARE
DES AUJOURD’HUI

Groupama
——STADIUM

Contact : event@ol.fr [/ 04 8107 46 61




SERVICE PALETTES :

UNE ENTREPRISE PORTEE PAR SES VALEURS

Partenaire de I'OL pour la troisieme
année, la PME présidée par Thomas
Porcheur fétera ses 40 ans lan
prochain.

Installée a Corbas depuis 2018, pour
étre a proximité des grands axes de
transport, la société Service Palettes
sest beaucoup déplacée depuis sa
création en 1985, mais n'a jamais renié
sa vocation. « Nous assurons la récu-
pération de palettes en bois usagées,
que nous contrélons et réparons si be-
soin, avant de les revendre a des utili-
sateurs qui font le choix de loccasion
pour des raisons économiques, tout en
siinscrivant dans une démarche envi-
ronnementale, afin de recycler le plus
possible », explique Thomas Porcheur,
Pdg de l'entreprise.

Pour assurer cette mission Service Pa-
lettes travaille avec un réseau d’une
centaine de partenaires fidéles, aussi
bien a la récupération qu’a la revente,
en limitant son activité au cadre régio-
nal. « Au-dela, les colts de transport
deviennent trop importants », explique
Thomas Porcheur, qui souhaite assurer
le service le plus réactif et le plus quali-
tatif possible a ses partenaires.

A la récupération, il compte notam-
ment parmi ses plus gros partenaires
la base logistique des magasins Grand
Frais, a Chaponnay, le site Chronopost
de Corbas, ou encore la base logistique
des magasins LSL Intersport. A la re-
vente, on trouve parmi ses clients des
entreprises régionales comme Winoa,
le leader de la grenaille dans l'Isére,
ou le groupe EDA qui fabrique des pro-

La Communauté OL Business Team, plus grande communau-
té dentreprises de la Région Rhone-Alpes, fera sa rentrée

courant septembre.

Inside sur la vie du club, rencontres professionnelles, mo-
ments de partage et de convivialité et événements autour de
la famille OL rythmeront votre saison. Vivez des moments
uniques et privilégiés en compagnie de professionnels pas-

sionnés comme vous !

Nous avons hate de vous retrouver pour vibrer ensemble au-
tour de nos événements et nos jours de match.

PROCHATNSIEVENEMENTSIODBI;

OLBT Prestige : Evénement de rentrée au Chateau de Pizay, le vendredi 20 septembre.

-
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duits plastiques a Oyonnax.

Au total, entre livraison et enlévement,
Service Palettes brasse chaque jour
entre 6 000 et 8 000 palettes. Pour
cela, lentreprise dispose de ses propres
véhicules, trois semi-remorques scania
neufs, un porteur et un ampliroll, et
mobilise ses propres chauffeurs. « La
dimension humaine est essentielle a
mes yeux, insiste le dirigeant. Notre
travail est manuel et lentreprise ne

pourrait pas fonctionner sans mes
équipes. Les chauffeurs, mais aussi les
8 collaborateurs qui trient et réparent
les palettes sur notre site de Corbas et
mes collaboratrices qui assurent le pole
administratif et commercial. »

Cest pour saluer ce véritable travail
d’équipe, que le Pdg de Service Pa-
lettes a rejoint les rangs des parte:
naires de L'OL il y a deux ans. « Pour le
football aussi, bien entendu, concede:t-
il, mais avant tout pour remercier mes
collaborateurs et pour passer un mo-
ment convivial avec eux dans un cadre
unique. » Car au stade comme dans
L'entreprise, Thomas Porcheur entend
privilégier lhumain.

SERVICE PALETTES

SIEGE : CORBAS

PRESIDENT : THOMAS PORCHEUR
CHIFFRE D’AFFAIRES : 3,5 M€
EFFECTIFS : 17 PERSONNES
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ILY A 60 ANS, LE VIEUX LYON DEVIENT LE PREMIER SECTEUR

SAUVEGARDE DE FRANCE

Le quartier Saint-Jean est devenu le premier « sec-
teur sauvegardé » de France le 12 mai 1964. Sale,
sombre et mal famé, il était pourtant voué a la
destruction au milieu des années 50, avant que
le journaliste lyonnais Régis Neyret et son épouse
Annie prennent le dossier en main. Alors que Louis
Pradel, le maire de Lyon de [‘époque, envisage la
construction d'un périphérique sur les bords de
Sabne, Régis Neyret et lassociation Renaissance
du Vieux Lyon profitent de la promulgation de la
loi Malraux, qui permet de préserver tout un quar-
tier en le considérant comme un monument histo-
rique, pour inverser le cours de lhistoire. Grace a
leur mobilisation, ils sauvent ce quartier devenu un
pble dattraction pour les touristes, tout en restant

L.y
AUSHezppipg

LAcazerr

un lieu de vie pour les Lyonnais, avec ses rues et
son architecture caractéristiques de l'époque de la
Renaissance. Régis Neyret prolonge cette action
salvatrice en 1998, en amorcant la démarche qui
aboutit a linscription du quartier au Patrimoine de
(humanité par ['Unesco.

APRES AVOIR DEBUTE LE
FOOTBALL EN 1997 AU FC
GERLAND, A L’'AGE DE SIX
ANS, ALEXANDRE LACAZETTE
EVOLUE A L'ELAN SPORTIF
DU 8EME ARRONDISSEMENT
A PARTIR DE 1998, AVANT
DE SIGNER SA PREMIERE
LICENCE A L'OL EN 2003.

PASSE PAR L'OL ENTRE 2015 ET 2020,

] LE DEFENSEUR BRESILIEN RAFAEL
EVOLUE DESORMAIS AU SEIN DU CLUB DE
BOTAFOGO, AU BRESIL, QUI APPARTIENT
A LA GALAXIE EAGLE FOOTBALL, LE
GROUPE PRESIDE PAR JOHN TEXTOR.

LE SAVIEZ-VOUD
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