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CHAMPIONNAT  
DE FRANCE L1  
UBER EATS

7E JOURNÉE
Dimanche 11 septembre
20h45
Monaco - OL 
Stade Louis 2
Prime Video

8E JOURNÉE
Dimanche 18 septembre
20h45
OL – PSG
Groupama Stadium
Prime Video

9E JOURNÉE
Dimanche 2 octobre
20h45
Lens - OL 
Stade Félix Bollaert - Delelis
Prime Video suffit à résumer la qualité de la cuisine qu’il entend 

proposer.
Ouvert 7 jours / 7, à midi et le soir, le restaurant 
L’Ile totalise entre 200 et 250 couverts par 
jour. Une clientèle très lyonnaise, bien entendu, 
majoritairement affaires à l’heure du déjeuner en 
semaine, mais essentiellement familiale le soir. « Par 
ailleurs, nous proposons des afterwork tous les jeudi 
soir. Nous accueillons entre 1 500 et 2 000 personnes, 
qui viennent cette fois de toute la région », ajoute-t-
il. Des clients séduits par le cadre et par une cuisine 
respectueuse des saisons, où se mêlent viandes, 
carpaccio, tartares, entrecôtes, poissons grillés, 
cuisses de grenouilles... 
Resté ouvert 7 jours sur 7 en vente à emporter 
pendant la période covid, y compris durant le premier 
confinement, le restaurant L’Ile a été le premier à se 
mobiliser pour offrir des repas aux personnels des 
établissements de santé. « Peut-être est-ce en partie 
pour cela que nous accueillons une clientèle encore 
plus nombreuse qu’avant le début de la crise », avance 
Arnaud Serlin.

Niché au cœur d’un ilot de verdure à quelques 
kilomètres de la Presqu’Ile, le restaurant repris par  
Arnaud Serlin en 2015 a retrouvé sa clientèle et l’a 
encore élargie après les deux premiers confinements. 

Depuis 2015 et l’arrivée aux commandes d’Arnaud 
Serlin, le restaurant L’Ile a placé Solaize sur la carte 
des communes de l’agglomération lyonnaise où il est 
judicieux de s’échouer pour un moment de détente. 
Avec sa fabuleuse terrasse et son vaste parc paysager 
de 5 000 m2, c’est aujourd’hui l’un des spots les plus 
recherchés de la capitale des Gaules dès les premiers 
beaux jours.
« Comme une partie de notre clientèle vient pour 
la terrasse, la fréquentation est beaucoup plus 
importante aux beaux jours. Entre l’hiver et l’été, 
nous sommes dans un rapport du simple au double 
et nous portons nos effectifs de 11 personnes à une 
vingtaine », précise Arnaud Serlin. Un énorme succès, 
à la hauteur des investissements qu’il a consentis pour 
embellir le site avec ses trois associés, les rugbymen 
Pascal Papé, David Attoub et Sylvain Nicolas.
Néanmoins, ce berjallien de naissance est avant tout 
un professionnel de la restauration et il attache autant 
d’importance à ce qu’il y a dans l’assiette qu’au cadre 
dans lequel ses convives viennent s’évader, le temps 
d’une pause déjeuner ou diner. Un globe-trotter de la 
restauration, qui a entamé son parcours professionnel 
près de Vienne, au domaine de Clairefontaine, une 
table 1* Michelin, avant de faire ses armes chez Guy 
Savoy 3* Michelin à Paris, puis dans un Palace niçois et 
enfin chez Pierre Gagnaire à Dubaï, là encore une table 
triplement étoilée au Guide Michelin. Un parcours qui 

RESTAURANT L’ILE :
UN SPOT UNIQUE AUX PORTES SUD DE LYON

L’ILE 
SIÈGE SOCIAL : SOLAIZE

GÉRANT : ARNAUD SERLIN

EFFECTIFS : 11 PERSONNES 

CHAMPIONNAT DE 
FRANCE D1 ARKEMA 

1RE JOURNÉE
Dimanche 11 septembre
12h45
Reims – OL
Stade Louis Blériot

2E JOURNÉE
Dimanche 18 septembre
12h45
OL - Soyaux
GOLTC 

3E JOURNÉE
Vendredi 23 septembre
21h00
Montpellier OL
Stade Bernard Gasset 07



 

« CHOISISSEZ UN LIEU ORIGINAL POUR VOTRE SÉMINAIRE  
DE RENTRÉE ! » 

Faites bouger les lignes et insufflez une nouvelle dynamique positive en parta-
geant avec vos équipes la vision qui vous anime !

Fédérez vos collaborateurs dans ce stade unique et optez pour une journée de 
séminaire hors du commun grâce à cette offre de rentrée sur mesure.
Vivez avec eux une matinée de travail dans l’un de nos espaces spécialement 
équipés pour vous et avec une vue imprenable sur la pelouse
Déjeunez ensuite à la Brasserie Bocuse et profitez d’un repas réalisé par les Chefs 
Meilleurs Ouvriers de France dans un décor contemporain et épuré.
Terminez enfin votre journée par une après-midi team-building autour d’une ac-
tivité de votre choix.
Nos équipes seront présentes à vos côtés de la première à la dernière minute, 
pour écrire, créer et organiser l’événement que vous avez imaginé.

LEVAGE CONCEPT INDUSTRIE 

Installée à Montluel, l’entreprise 
dirigée par Demir Bulent intervient 
dans une région lyonnaise très élargie, 
pour assurer la maintenance et 
l’entretien des équipements de levage. 
Elle couvre en revanche l’ensemble 
de l’Hexagone pour la fabrication et 
l’installation d’équipements neufs. 

Créé en décembre 2018 par Demir 
Bulent, accompagné par Cédric Lavo-
rel, son directeur technique, Levage 
Concept Industrie est aujourd’hui 
un acteur reconnu sur le marché du 
levage industriel. Fort d’une solide 
expérience dans cet univers, les deux 
hommes ont décidé de créer leur 
propre entreprise, avec l’ambition 
de travailler avec des sociétés indus-
trielles de la région Auvergne-Rhô-
ne-Alpes. « La cible est très large 
puisqu’elle concerne toute l’industrie 
lourde et finalement toutes les ac-
tivités qui ont des besoins en outils 
de levage : ponts roulants, potences, 
palans… », détaille Maxence Lhorens, 
responsable développement de l’en-
treprise.
Soucieux de répondre à toutes les 
problématiques de leurs clients, le 
dirigeant de Levage Concept Industrie 
et ses équipes proposent aujourd’hui 
une offre de services complète. « Nous 
fabriquons, nous installons, nous 
dépannons et nous maintenons », 
confirme Maxence Lhorens. Avant de 
préciser que l’entreprise n’intervient 
jamais à plus de deux heures de Lyon 
pour les activités de dépannage et 
de maintenance. « Tout simplement 
parce que nos clients ont besoin de 
réactivité. Nous assumons donc ces 
obligations uniquement dans un pé-
rimètre qui nous permet de rallier 

leurs sites dès qu’ils nous sollicitent », 
indique-t-il. Avant de préciser : « Nous 
assurons l’entretien et la maintenance 
d’outils de levage qui vont de 63 kilos 
à 150 tonnes. »
Pour les travaux neufs, de conception, 
réalisation et installation, Levage 
Concept Industrie se déplace en re-
vanche dans toute la France. « Nous 
avons ainsi géré ces dernières se-
maines des installations de ponts rou-
lants en région parisienne et dans la 
région d’Avignon », continue Maxence 
Lhorens. Globalement, cependant, 
l’entreprise réalise aujourd’hui envi-
ron 80 % de son chiffre d’affaires dans 
le département du Rhône, bien que 
ses activités l’attirent de plus en plus 
fréquemment loin de ses bases.
Cette tendance forte s’explique par 
la montée en puissance des activi-
tés de conception / fabrication et de 
pose. Alors qu’elles représentaient 
seulement 10 % de l’activité totale il 
y a un an, elles pèsent désormais aux 
environs de 40 %. « L’objectif de l’en-
treprise est d’ailleurs de faire de plus 
en plus de travaux neufs, avec des 
ventes et installations de potences, 
de ponts roulants et de monorails », 
souligne le responsable développe-
ment. Avant d’ajouter que Levage 
Concept Industrie est amené à faire 
appel à des partenaires lorsque ses 
clients lui commandent des ponts 
roulants de très grande dimension.  
« Notre site ne nous permet pas d’al-
ler au-delà de 5 tonnes et 15 mètres. 
Nous sommes pour l’heure limités par 
la taille de notre atelier, explique-t-
il. En revanche nous pouvons assurer 
l’installation sur le site de nos clients. 
Nous sommes justement en train de 
poser un pont totalisant 20 tonnes et 

LEVAGE CONCEPT INDUSTRIE

SIÈGE SOCIAL : MONTLUEL (01)

GÉRANT : DEMIR BULENT

RESPONSABLE DÉVELOPPEMENT :  
MAXENCE LHORENS

EFFECTIFS : 10 PERSONNES 

CHIFFRE D’AFFAIRES : 1 M€

UNE BELLE DYNAMIQUE À ENTRETENIR

20 mètres de long. » En dépit d’une 
conjoncture internationale extrême-
ment compliquée depuis plusieurs 
mois, dont les effets se font lourde-
ment sentir au niveau des délais d’ap-
provisionnement et du prix des maté-
riaux, la PME de Montluel a enregistré 
une forte croissance ces dernières an-
nées. Le fruit d’un énorme travail 
commercial, mais aussi de la belle 
dynamique qui caractérise le marché 
du levage. « Les entreprises ont pro-
fité de l’absence de leurs salariés sur 
site pour stopper les productions et 
faire de la maintenance, voire changer 
des équipements », analyse Maxence 
Lhorens.
Le responsable développement de 
l’entreprise affiche donc son opti-
misme et compte bien conforter cette 
dynamique à l’avenir. Pour atteindre 

cet objectif, il pourra désormais s’ap-
puyer sur le partenariat que Levage 
Concept Industrie vient de signer avec 
l’OL. « En rejoignant l’OL Business 
Club, nous voulons développer notre 
réseau, car il y a beaucoup d’indus-
triels dans les salons de l’OL. Nous es-
pérons les rencontrer et élargir notre 
panel de clients, en améliorant notre 
image de marque et notre notoriété », 
affirme-t-il. 
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LEVAGE CONCEPT INDUSTRIE

SIÈGE SOCIAL : MONTLUEL (01)

GÉRANT : DEMIR BULENT

RESPONSABLE DÉVELOPPEMENT :  
MAXENCE LHORENS

EFFECTIFS : 10 PERSONNES 

CHIFFRE D’AFFAIRES : 1 M€

UNE BELLE DYNAMIQUE À ENTRETENIR

Partenaire de l’Olympique Lyonnais 
depuis trois ans, l’agence MYCOMM est 
positionnée sur le marché du voyage 
sportif et de l’événementiel. Tempo-
rairement freinée dans sa croissance 
par la crise covid, elle a désormais re-
pris sa marche en avant et se prépare 
à vivre une fin d’automne intense, avec 
la Coupe du Monde au Qatar.

Pouvez-vous nous présenter MYCOMM en 
quelques mots ?

MYCOMM est une agence de voyages sportifs 
et événementiel, qui a été créée en 2009 par 
Grégory Sevault. Depuis quelques années, elle 
s’est également développée autour d’activités 
hors sport, en assurant toute la logistique pour 
des voyages d’affaires, des séminaires… par-
tout dans le monde. Cette activité hors sport re-
présente aujourd’hui entre 20 et 30 % de notre 
activité, qui reste malgré tout dominée par les 
voyages que nous organisons à l’occasion de 
grands événements. Au-delà de notre siège, 
qui est installé à Gentilly, en région parisienne, 
nous avons des agences à Lyon, Toulouse, Lille 
et Strasbourg. Lyon a ouvert en 2017, Toulouse 
et Lille en 2018 et Strasbourg début 2022. Enfin, 
j’ajoute que nous avons fait voyager près de 20 
000 personnes sur les 12 derniers mois. 

Pour les événements sportifs, sur quelles 
grandes compétitions intervenez-vous ?

Nous avons une palette de disciplines très large, 
qui intègre notamment la NBA et les sports mé-
caniques, car la demande est en fort développe-
ment autour de la Formule 1 et de la Moto GP. 
Mais notre cœur d’activité est avant tout le rugby, 
le football et le tennis.

Comment intervenez-vous dans ces diffé-
rents univers ?

Nous sommes aujourd’hui la seule agence avec 
un agrément officiel auprès des trois fédérations 
françaises qui encadrent ces sports (FFF, FFR, 
FFT). Ce qui signifie que nous avons des accès 
directs et privilégiés à la billetterie des grands 
événements qu’elles gèrent et organisent. Nous 
avons commencé par nouer une relation de par-
tenariat et d’agrément officiel avec la Fédération 
Française de Rugby en 2018. Nous avons fait de 
même avec la Fédération Française de Football 
en 2020, à l’occasion de la phase finale de l’Euro. 
Enfin, cette année, nous avons mis en place avec 
la Fédération Française de Tennis un partenariat 
de quatre ans, qui nous permet de proposer 
des places sur les courts Lenglen et Chatrier, as-
sociées à des nuits d’hôtels à Paris. Cette offre 
baptisée Roland Garros Travel, doit permettre 
d’attirer un public plus varié autour des courts. 
Les organisateurs espèrent séduire ainsi plus de 
spectateurs étrangers, mais aussi des personnes 
vivant en province. 

MATTHIEU 
BARON 
NOUS SOMMES LE 
SPÉCIALISTE DES 
VOYAGES ORGANISÉS 
POUR TOUT ÉVÈNEMENT 
SPORTIF 

Puisque tout a commencé avec le Tournoi 
des six nations, pouvez-vous préciser com-
ment se décompose votre offre ?

Nous proposons des offres pour les matchs que 
le XV de France dispute à l’extérieur. En tant 
qu’agence de voyage agréée, nous élaborons des 
packages incluant les places au stade, les vols, 
les hébergements, les transferts, voire la restau-
ration et des activités sur site… Pour la Coupe 
du monde de rugby 2023, qui se déroulera en 
France, nous proposons des packages officiels 
d’hospitalité dans les loges et salons de l’en-
semble des stades de la compétition. 

Et pour le football ?

En tant qu’agence agréée supporters de la FFF 
nous avons un accès privilégié à la billetterie des 
matchs de l’équipe de France et, à l’occasion de 
la Coupe du Monde qui aura lieu au Qatar cet au-
tomne, nous vendons des packages comprenant 
toute la logistique : vols, hébergement, activités. 
Nous proposons d’ores et déjà trois packages 
pour les matchs de poule. Il s’agit de séjours de 
4 jours avec 3 nuits sur place. Nous serons en 
mesure de proposer d’autres packages jusqu’à la 
finale si la France se qualifie. 

Vous n’avez pas d’offre en dehors des 
matchs de l’équipe de France ?

Pour la Coupe du Monde Qatar 2022, non, mais 
en général nous avons également des accords 
avec les plus grands clubs de football européens. 
Nous pouvons monter des voyages avec des bil-
lets dans tous les grands stades, pour toutes les 
grandes affiches des différents championnats. 
Nous avons un « ticketing manager » à Paris 
qui peut trouver des solutions pour répondre à 
toutes les demandes. 

MYCOMM

SIÈGE SOCIAL : GENTILLY (94)

PRÉSIDENT : GRÉGORY SEVAULT

DIRECTEUR DE L’AGENCE DE LYON : 
MATTHIEU BARON

EFFECTIFS : 40 PERSONNES

CHIFFRE D’AFFAIRES : 15 M€

Pour finir, quelles sont les raisons qui vous 
ont amené à rejoindre le club des parte-
naires de l’OL ?

Le partenariat a été initié en 2019, dans l’inten-
tion de renforcer notre notoriété et notre réseau 
dans la région lyonnaise. Il y a des acteurs éco-
nomiques de premier plan sur ce territoire, qui 
pour beaucoup sont eux-mêmes partenaires de 
l’OL. Nous avons donc la possibilité de les ren-
contrer dans un cadre convivial et, pourquoi pas, 
d’en faire des clients par la suite. 



P A R T E N A I R E S  P R E M I U M F O U R N I S S E U R S  O F F I C I E L SP A R T E N A I R E S  M A J E U R S  E T  O F F I C I E L S

O L Y M P I Q U E L Y O N N A I S

POUR PLUS D’INFORMATIONS 04 81 07 55 14 / hospitality@ol.fr

CHOISISSEZ LA PRESTATION QUI VOUS CONVIENT

ET ASSISTEZ À OL / PSG LE 18 SEPTEMBRE

ABONNEZ-VOUS À NOS OFFRES VIP
A PARTIR DE 2.290€HT


